
Piano di

Formazione

Avanzata

Per 

Installatori

e 

Centri di 

Assistenza 

Tecnica
+ Centri di eccellenza per Pompe di Calore

+ Consulenza Energetica
+ Crescita Business

= STRATEGIA E SVILUPPO DI MERCATO



PERCORSO FORMATIVO

1Registrazione ed attivazione validata in 
base a determinati requisiti

2 Stipula del contratto

3Contenuti del percorso formativo

4 Ottenimento di Certificazione FGAS

5Ottenimento di Qualifica BASI 
PROFESSIONAL TEAM

6 Raccolta Feedback ed aspettative del 
nostro TEAM



Visione del Programma
Creare una rete di partner altamente qualificati, capaci di distinguersi sul territorio 
per:

1 competenza tecnica avanzata;

2 qualità del servizio;

3 capacità consulenziale;

4 coerenza con il brand BIASI/SAVIO



Obiettivo del Percorso
Sviluppare centri di eccellenza specializzati in pompe di calore

1

CET: Centro di Eccellenza Tecnica

• Migliorare la qualità installativa e consulenziale

• Ridurre le problematiche post-vendita

• Aumentare il valore percepito dal cliente finale

• Rafforzare il posizionamento del brand BIASI / SAVIO sul territorio



Vantaggi per chi aderisce

Contenuti Formativi

Pompe di Calore Avanzate, 

Certificazione FGAS

Vestiario Aziendale (Savio 
Partner)

Workwear personalizzato con il brand 

Savio Partner, nei colori blu e giallo.

Vestiario Aziendale (BIASI)

Divise professionali BIASI, con giacca 

rossa e polo nere.



Vantaggi per chi aderisce

Brandizzazione Furgoni

• Allestimento dei furgoni con grafica 

BIASI

• Elevata visibilità e riconoscibilità

Brandizzazione Furgoni

• Allestimento dei furgoni con grafica 

Savio Partner

• Elevata visibilità e riconoscibilità

Valutazione e Feedback

• Test di valutazione al termine di 

ogni modulo

• Raccolta feedback e aspettative del 

TEAM



Destinatari del Programma

Il percorso è rivolto a partner selezionati che dispongono di:

Esperienza documentata

su pompe di calore;

Personale tecnico

dedicato;

Gestione post-vendita

capacità di gestione post-vendita;

Orientamento alla crescita

professionale e commerciale.



Registrazione - Requisiti di 
Accesso - Contratto

1 Registrazione al programma BIASI Professional 
Team – SAVIO Partners

2
Valutazione e validazione dei requisiti minimi di 
accesso

3
Selezione dei partner in linea con gli standard 
richiesti

4
Accesso ai moduli formativi dedicati
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Registrazione - Requisiti di 
Accesso - Contratto

1 Registrazione al programma BIASI Professional 
Team – SAVIO Partners



Struttura del Percorso Formativo
Percorso:

Moduli: Corso qualificato

iscrizione dedicata rilascio qualifica BIASI Professional Team / SAVIO Partners

Moduli: possibilità di Certificazione



Struttura del Percorso Formativo
Percorso:

Moduli: Corso qualificato Moduli: possibilità di Certificazione

iscrizione dedicata rilascio qualifica BIASI Professional Team / SAVIO Partners
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Pompe di Calore - Corso Avanzato



Pompe di Calore - Corso Avanzato



Certificazione FGAS
Contenuti:

Sessione pratica

Durante la quale verranno simulati, a titolo esemplificativo, 

gli interventi più comuni.

Esame



Benefici per il Partner

Maggiore credibilità Migliori risultati 
commerciali

Clienti più soddisfatti

Fidelizzazione Appartenenza ad una 
rete di eccellenza



Valore per il Brand BIASI

Maggiore credibilità Migliori risultati commerciali Riduzione criticità Post 
Vendita

Migliore posizionamento del Brand sul 
territorio

Crescita delle competenze



GRAZIE PER L'ATTENZIONE
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